
                                               
 
 
GARTNER POSICIONA A MICROSOFT DYNAMICS AX COMO LÍDER 
EN EL CUADRANTE MÁGICO DE ERP EN EL MERCADO MEDIO - 12 
de junio de 2009 
 
El informe muestra que el mercado está girando hacia sistemas más modernos y ágiles.  

Microsoft Dynamics AX se ha posicionado como líder en el Cuadrante Mágico de Gartner para el 
mercado medio, un informe de investigación internacional que evalúa los productos ERP y que está 
específicamente diseñado para compañías de entre 100 y 1.000 empleados.  
 
'A diario escuchamos historias sobre cómo nuestros clientes están obteniendo un verdadero valor de 
nuestras soluciones ERP, lo que es especialmente importante en el entorno empresarial actual' dijo 
Crispin Read, director general de Microsoft Dynamics ERP en Microsoft. 'Nuestra posición en este 
Cuadrante Mágico es una confirmación más de que Microsoft tiene una buena visión y puede 
ejecutarla en su estrategia a largo plazo en ERPs para las empresas del mercado medio.'  
 
Microsoft Dynamics AX proporciona a las empresas de medio y gran tamaño características adaptadas 
a sus necesidades para ayudarlas a prosperar en un competitivo mercado global a través del control 
de costes, la gestión del riesgo y el incremento de la productividad de los empleados.  
 
¿Qué significa ser líder?  
 
De acuerdo con el informe de Gartner, 'los líderes demuestran visión y habilidad de ejecución. Los 
líderes de ERP en el mercado medio tienen una profunda y robusta funcionalidad que marca una gama 
de requerimientos de usuario esenciales. No son necesariamente los mayores vendedores en términos 
de facturación, si no aquellos que realmente tienen productos de probado valor, exitosos casos de 
clientes y que han demostrado su crecimiento en el mercado.  
 
Los líderes tienen ofertas adaptadas a las necesidades concretas del mercado medio, que son claras y 
fáciles de usar y están diseñadas para un bajo coste total de propiedad, y disponibles en múltiples 
localizaciones. Los líderes están bien preparados para hacer evolucionar sus productos a aplicaciones y 
que proporcionen una alta flexibilidad, con herramientas de análisis integradas e interfaces de usuario 
que permiten una fácil adopción por parte de diferentes tipos de usuarios'.  
 
El informe destaca además que, 'a pesar de que algunos ven este mercado como extenso y maduro, 
Gartner entiende que está atravesando un cambio de tendencia: sistemas antiguos y complejos están 
siendo reemplazados por otros más modernos y ágiles'.  
 
Adicionalmente, Microsoft Dynamics NAV ha sido posicionado en el cuadrante 'Niche Players' en el 
mismo informe. Microsoft Dynamics NAV ayuda a las organizaciones de tamaño medio con 
necesidades específicas de su industria a simplificar y racionalizar sus procesos de negocio a través de 
una rápida adaptación a sus necesidades concretas, ayudando a sus empleados a ser más productivos 
y a las empresas a ser más competitivas.  
 
Algunos ejemplos de clientes experimentando un verdadero valor gracias a sus soluciones Microsoft 
Dynamics AX 2009 son:  

 
 
Microsoft Dynamics AX 2009 
 
- En España, desde Vall Companys comentaron: ?Microsoft Dynamics AX nos permite lograr el 

http://www.microsoft.com/spain/businesssolutions/referencias/vallcompanys.mspx


riguroso compromiso de información relevante para la gestión y toma de decisiones, algo fundamental 
en nuestro negocio en el que es fundamental controlar los costes de los diferentes procesos 
productivos involucrados bajo un mismo entorno y plataforma?.  
 
- La empresa californiana Network Equipment Technologies ha sido capaz de bajar sus costes de 
mantenimiento de ERP anuales, mejorar su cumplimiento de normativas con la Administración, 
optimizar la colaboración entre empleados, dinamizar la entrada de pedidos, eliminar los errores 
propios de la gestión manual, y dinamizar muchos procesos de trabajo y actividades cotidianas 
ineficaces.  
 
- La empresa belga Picanol Group ha recortado los costes operaciones un 15% y ha reducido los 
procesos de planificación de requerimiento de material por encargo de 50 a tres horas. Asimismo, ha 
incrementado la transparencia a lo largo de toda la organización mediante la estandarización de sus 
empresas.  
 
- Con sede central en la república checa, Meopta ahora tiene las bases para conseguir por quinto año 
un 300 por ciento de crecimiento, gracias a la productividad mejorada de sus empleados y al soporte 
de cumplimiento de normativas internacional.  
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